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Internetes gyógyszer-kereskedelem:

Létező megoldások!

Bagi Zoltán



1.Egyszerűt: folyamat áttekintése érdekében

2.Olyan tudásút, amellyel a versenyhelyzetben 

fognak találkozni az erre szakosodott on-line 

kereskedelmi rendszereknél

Milyen gyakorlatiban létező megoldásokat 

mutattunk és láthatnak a következő percekben?

• Statikus honlap

• E-mailos rendelési folyamat

A következőkben valódi működő on-line Internetes 

kereskedelmi folyamatot mutatok két megoldással:

Nézzük a gyakorlatban!



A milyen informatikai háttér szükséges?

Statikus honlap, néhány tucat termék forgalmazása esetén:

1. Internet elérhetőség, 

2. Honlap készítése, partner aki időközönként aktualizálja. 

3. A patikai működését biztosító informatikai rendszer 

védelme, zártsága (Nyilvános Internet veszélyei kicsi)

Állandó elérhetőség, széles termékskála esetén:

1. Internet elérhetőség (ADSL), folyamatosan működő infor-

matikai rendszer, amely szabványos adatcserére képes. 

2. Honlap készítése, partner aki időközönként aktualizálja. 

3. E-kereskedelmet segítő, gyűjtő honlaphoz csatlakozás. Pl: 

Kamara

4. A patikai jelenlegi rendszerének adatkapcsolata az aktuális 

ajánlatok, árak felrakása, megrendelések kezelése.

5. Működését biztosító informatikai rendszer védelme, zártsága 



Mi a célja a Quadro Byte Zrt-nek?

1.Kizárólag, a gyógyszertáraknak partnere lenni az
elektronikus gyógyszer - kereskedelem
biztosításában.

2.különböző szinteken megvalósítható informa
tikai megoldásoknál, ahol ez felmerül igényként
az alkalmazott gyógyszertári programtól
függetlenül csatlakozhassanak, alkalmazhassák
a fejlesztéseinket.

3.A gyógyszerészek által folytatott Internetes
gyógyszer-kereskedelemnek (legalább is a pati-
kák egy részében) fel kell venni a versenyt a
kimondottan elektronikus kereskedelemre
szakosodott honlapokkal.



Örülünk a Bp-i Kamara kezdeményezésének!

1.Közel másfél éve már az MGYK felkérésre

mutattunk a mostanihoz hasonló megoldást.

2.Sajnos az elmúlt időszak még aktuálisabbá

tette a gyógyszerészek részéről a hatékony,

gyors lépéseket.

3.Nem feltétlenül minden gyógyszertárnak

egységes szinten, azonos megoldásokkal kell

bekapcsolódni.

4.Nagyon sok patika már tett lépéseket. Viszont

a közös elérhetőségnek sok előnye lenne.

5.Meg lehet oldani így is, hogy a gyógyszertárak

ne egymással versengjenek!!!



Internetes gyógyszer-értékesítés

Bagi Zoltán


